
Program MBA Real Estate poskytuje účastníkům hluboké znalosti a dovednosti pro úspěšné obchodování na trhu s nemovitostmi. Studenti se seznámí s aktuálními trendy na realitním trhu, mechanismy nabídky i poptávky  a naučí se přesně cílit na různé segmenty trhu. Osvojí si znalosti z oceňování nemovitostí, daňových aspektů tohoto segmentu a prohloubí porozumění katastru nemovitostí, typům smluv a právnímu ošetření obchodních rizik. Dále se naučí prodejním  a komunikačním dovednostem specifickým pro realitní trh, identifikovat investiční příležitosti, optimalizovat daňové strategie a využívat legislativní možnosti  z podnikatelského či investičního pohledu. Součástí je  i rozvoj schopností v time-managementu, plánování, sebeřízení a motivace, které umožní zvýšit efektivitu jak v profesním životě, tak v osobní sféře. Díky těmto znalostem a dovednostem jsou absolventi připraveni na vedení projektů a obchodních aktivit v oblasti nemovitostí, schopni podporovat růst organizací  či vlastního podnikání a vytvářet hodnotu jak pro sebe, tak pro své klienty či firmu.


